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Der Versicherungsmakler
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Im Gegensatz zu anderen Vertriebsformen ist ein
Versicherungsmakler an keine Versicherungs-
gesellschaft gebunden und damit ein absolut
unabhangiger Partner.

Er wird deshalb auch als ,treuhanderischer
Sachwalter" bezeichnet.

Mit anderen Worten: Der Versicherungsmakler steht
auf der Seite des Kunden.

Als Zeichen ihres hohen Verantwortungs-
bewusstseins verpflichten sich die Mitglieder
des VDVM auf die Einhaltung verbindlicher
Verhaltensregeln und Geschéaftsprinzipien -
niedergelegt im Code of Conduct.

Verband
Deutscher
Versicherungs-
Makler e.\V.
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Die FinanceRisk Assekuranz Makler GmbH
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Erfahrung und Langfristigkeit

Grundung als firmenverbundener Versicherungsmakler
der SEB Bank (frihere BfG Bank AG)

Seit 20 Jahren erfolgreich im Markt

Heutiges Selbstverstandnis: ,technischer
Versicherungsmakler®

Hochqualifizierte, erfahrene Mitarbeiter

Qualitatsorientierung ( 1ISO 9001:2008; VDVM;
Engagement in der Aus- und Fortbildung)

Lokal und Global

Standort: Frankfurt — mit bundesweit tatigem Aul3endienst

Betreuung von Uber 800 kleinen bis gro3en
mittelstandischen Unternehmen

Spezialitdten: spezielle Personenversicherung und Spezial-
Haftpflichtversicherungen fir Vereine und Verbande

Weltweite Begleitung der Kunden
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Netzwerkgedanke

Warum FinanceRisk als Partner des DFVV und der SEB im Netzwerk?

= Ganzheitliche Beratung —

* GANZHEITLICH den Kunden in all seinen Dimensionen betrachtend

*  |INDIVIDUELL = Individuell und MaRRgeschneidert —
die Winsche und Ziele des Kunden berticksichtigend

= UNABHANGIG = Unabhéangig —
unabh&ngig vom Produktgeber, schnelle Reaktion auf
Marktbewegungen und Vergleichsmoglichkeiten zum
Vorteil des Kunden

=  INTERNATIONAL . International

in der Welt der Globalisierung den Kunden auch
aul3erhalb Deutschlands begleitend
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Unsere Ideen fUr Sie als Spielerberater und Mitglied des DFVV

FinanceRisk Sicherheit fur Spielerberater der Zukunft
|
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Ganzheitliche Beratung ist notwendig

" Fur Spielervermittler ist die
Vermogensschaden-Haftpflichtversicherung
vorgeschrieben und fir die Zulassung
notwendig

" Der vorgegebene Versicherungsschutz
umfasst aber nur die von der FIFA definierte
Tatigkeit

" Die ganzheitliche Beratung setzt an, wo
Produktverkauf endet.
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} Das Tatigkeitsuniversum des modernen Spielerberaters

Vermoégensschaden-Haftpflicht

far Spielervermittler

Spieler- Marketing-
vermittler experte
‘ ’

Spielerberater

Vermogens- .Madchen
berater fur alles”

Steuer- Versicherungs-
berater vermittler
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Dienstleistungen fur den DFVV und deren Mitglieder

Versicherungs-
produkte
fiir Spielervermittler

Zusatz-
Angebote

z.B. Compliance-
Schulungen

Individuelle
ganzheitliche
Beratung

Ea—

Professionelle
internationale

Begleitury

2013-11-05

Speziell auf die Spielervermittler zugeschnittene
= Vermdgensschaden-Versicherung

= Straf-Rechtsschutz-Versicherung

Zusatz-Angebote wie z.B. Compliance-Schulungen.
Reduzierung von steuerlichen und rechtlichen
Stolpersteinen fiur DFVV-Mitglieder

Individuelle Beratertage fur Spielervermittler

Professionelle internationale Begleitung
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Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!

Vielen Dank flir die Gelegenheit, Ihnnen FinanceRisk vorzustellen.

Uber eine Fortsetzung unseres Dialogs wiirden wir uns sehr freuen.

Gerne stehen wir Ihnen fur weitere Gesprache und Informationen zur Verfigung.

Kontaktdaten:

Michael Hauser
FinanceRisk Assekuranz Makler GmbH

Eysseneckstral3e 55

60322 Frankfurt
Tel. 069/789886-10
E-Mail michael.haeuser@financerisk.de
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